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SUMILLA

La asignatura pertenece al area curricular de estudios especializados, tiene como proposito desarrollar habilidades y estrategias de negociaciones internacionales
publicas.

Desarrolla las siguientes unidades de aprendizaje: 1. Comunicacion diplomatica. 2. Principios, estilos, etapas y técnicas de negociaciones internacionales publicas. 3.
Instrumentos de promocion y negociacion de acuerdos comerciales. 4. Estrategias de evaluacion e impacto de los acuerdos comerciales.

La asignatura exige del estudiante la elaboracién y presentacion de un plan para efectuar importaciones o exportaciones utilizando los Tratados de Libre Comercio
(TLC) o Acuerdos Comerciales Preferenciales (ACP).

COMPETENCIA'Y SUS COMPONENTES COMPRENDIDOS EN LA ASIGNATURA
3.1 Competencia

Negociacion internacional
Crea un ambiente propicio para la colaboracién y logro de compromisos comerciales, econdmicos  juridicos, que fortalecen las relaciones duraderas de las
empresas privadas y estados a nivel internacional.

3.2 Componentes

Capacidades

o Examina los principales procesos de integracion economica y comercial en el mundo, considerando las relaciones internacionales del Pert con el resto del
mundo.

o Comprende las etapas de los principales acuerdos comerciales internacionales suscritos por el Estado peruano, considerando las negociaciones
internacionales.

o Evalla la aplicacion de los acuerdos comerciales internacionales, considerando el impacto en la sociedad peruana en conjunto.

o Evalla la implementaciéon de los Tratados de Libre Comercio (TLC), considerando los protocolos aplicados en las negociaciones internacionales.

Actitudes y valores

Comunicacion efectiva.

Trabajo en equipo.

Integridad (honestidad, equidad, justicia, solidaridad y vocacién de servicio).
Compromiso con el desarrollo del pais.



IV. PROGRAMACION DE CONTENIDOS
UNIDAD 1
COMUNICACION DIPLOMATICA
CAPACIDAD:
Examina los principales procesos de integracién econémica y comercial en el mundo, considerando las relaciones internacionales del Perl con el resto del mundo.
HORAS | HORAS NO
SEMANA CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
APRENDIZAJE HT | HP | HT | HP
Aprecia la propuesta del silabo: competencia, capacidades y
contenidos. Normas de comportamiento y evaluacion de los
aprendizajes. Sesidn en linea 1
Comprende la importancia de la asignatura Negociaciones Evaluacion diagnéstica
— o » Internacionales Publicas para el logro de la competencia negociacion | Orientaciones académicas
1 ¢ Def|n|c.|on.de comunicacion diplomatica, internacional. Exposicion interactiva
lenguaje diplomatico. Analiza la importancia del estudio de la comunicacion diplomatica para 1 2 ) ) 1
el éxito de las negociaciones.
Actividad 1: Recata un discurso con protocolo de lenguaje diplomatico Arig\tl)l:j?)deipggﬁfg:
Analiza y reconoce el lenguaje diplomatico como una forma de
expresion. Sesidn en linea 2
Presentacion de la Guia para desarrollar la Investigacién Exposicion interactiva
o i Formativa.
* Ellenguaje diplomatico como una forma Organizacion del Trabajo y temas para desarrollar la investigacion
2 de expresion y estrategias de forgmativa oy P g 1 2 ) ) 1
comunicacion. . . L Actividad aplicativa
Actividad 2: Lectura de textos, siguientes publicaciones: Técnica de t bre |
i . . . . . preguntas sobre la
https://protocoloalavista.com/diplomatico-lenguaje-termonologia/ lectura
https:/lwww.rae.es/sites/default/files/Discurso_de_ingreso_Wenceslao
_Ramirez_de_Villa-Urrutia_marques_de_Villa-Urrutia.pdf
Elabora diversas estrategias utilizando el lenguaje diplomatico. Ex?)zzlizzl')g?r:tlgfaacgva
3 e Medios de solucion de controversias Analiza los informes de la OMC sobre casos de exportaciones
voluntarias y jurisdiccionales (OMC, peruanas con controversias. Foro de discusion 1 2 ) ) 1
CIADI, CCI) Actividad 3: Casos practicos sobre solucion de diferencias enla OMC |  Recension de visionado de
(USAy Venezuela) con uso de video de OMC: video
https://www.youtube.com/watch?v=EZ0zzmLUfkI
Los Mecanismos Internacionales de Resolucion de Controversias: El Sesién en linea 4
A o La comunicacién diplomatica y el tacto CIADI y los Paneles de la OMC co_n uso de video. Equsicic’m intergctiva
en la conducta de las relaciones oficiales https://www.youtube.com/watch?v=XDk7tCfK2dA Visionado de video 1 ) ) ) 1
entre los estados. Monitoreo I: Plan de Investigacion Formativa. Tutoria



https://protocoloalavista.com/diplomatico-lenguaje-termonologia/
https://www.rae.es/sites/default/files/Discurso_de_ingreso_Wenceslao_Ramirez_de_Villa-Urrutia_marques_de_Villa-Urrutia.pdf
https://www.rae.es/sites/default/files/Discurso_de_ingreso_Wenceslao_Ramirez_de_Villa-Urrutia_marques_de_Villa-Urrutia.pdf

UNIDAD 2

PRINCIPIOS, ESTILOS, ETAPAS Y TECNICAS DE NEGOCIACIONES INTERNACIONALES PUBLICAS

CAPACIDAD:
Comprende las etapas de los principales acuerdos comerciales internacionales suscritos por el Estado peruano, considerando las negociaciones internacionales.
HORAS HORAS NO
SEMANA | CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
HT | HP | HT | HP
Analiza los principios de las negociaciones internacionales y su Sesion en linea 5
L o influencia en la politica exterior peruana Exposicion interactiva
e Principios de negociaciones
5 internacionales publicas y la . _ » . _ 1 9 1
politica externa peruana. Actividad 5: Analiza la problemética de adquisiciones de equipos Actividad aplicativa ) )
médicos y medicinas por el Estado peruano para el caso de la Estudio de casos
Pandemia COVID-19
. . . . . Sesion en linea 6
Analiza y reconoce los diferentes estilos de las negociaciones publicas, L .
Exposicién interactiva
6 o Estilos de negociaciones o ] . ] i )
internacionales publicas Actividad 6: I_)!scu5|on 'del dll'em.a ético: Cpmo los paises Discusién de dilema y valores 1 2 - - 1
desarrollados utilizan obstaculos técnicos comerciales (OTC) para L
. . institucionales de USMP
impedir acceso a sus mercados. Reporte
Reflexiona los valores de la cultura institucional de la USMP P
o Elabora flujogramas sobre estrategias de negociaciones internacionales Sesion en linea 7
/ i Etapas _en Ias, negociaciones publicas analizando su influencia en la politica externa. Exposicion interactiva
internacionales publicas. Actividad 7: Monitoreo Il: Recopilacion y analisis de la informacién Tutoria 1 2 ) ) 1
e Técnicas en las negociaciones Actividad 8: Analiza las diferentes técnicas en las negociaciones Sesion en linea 8
8 internacionales publicas. internacionales publicas y su influencia en la politica externa Exposicion interactiva
1 2 - - 1
Examen parcial: Evalua las capacidades de la primera y segunda unidad de aprendizaje Evaluacion




UNIDAD 3

INSTRUMENTOS DE PROMOCION Y NEGOCIACION DE ACUERDOS COMERCIALES

CAPACIDAD:
Evalla la aplicacion de los acuerdos comerciales internacionales, considerando el impacto en la sociedad peruana en conjunto.
HORAS HORAS NO
SEMANA CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
APRENDIZAJE HT | HP | HT | HP
L . . . Sesion en linea 9
" . . Presenta un diagnostico de su impacto en salud, educacion y economia N .
e Administracion y gestion de acuerdos Exposicion interactiva
9 comerciales: proceso de
implementacion, indicadores de gestién . o . . 1 2 - - 1
(KPI) Actmdgd 9: Visionado de wqeo_s de casos sobr’e. el impacto del Foro de discusion
coronavirus en los campos econdmicos, sociales y politicos en el mundo
Analiza los conceptos de los acuerdos comerciales Sesidn en linea 10
Identifica oportunidades comerciales. Exposicion interactiva
o Mecanismos de administracion y
10 coordinacion de las negociaciones Actividad 10: Identifica la importancia de los acuerdos comerciales
internacionales bilaterales y organismos internacionales, asi como el papel de las oficinas del Peru en el exterior Tarea arual 1 2 - - 1
multilaterales con intervencién de OMC. OCEX. Foro de discus?énpen 9rupos
Analiza las actividades de las OCEX para promover el comercio, turismo
e inversiones.
1 e XIV Jornada de Intercambio de Actividad 11: Elabora reportes de participacién en la XIV Jornada de Sesién en linea 11
Experiencias Empresariales y seminario Intercambio de Experiencias Empresariales y seminario de las escuelas Conferencias en linea 1 9 i i 1
de las escuelas. profesionales Reportes
Andlisis de videos: Del GATT a la OMC con uso de videos: Sesidn en linea 12
12 e Administraciéon de los  obstaculos http://lwww.wto.org/recursos/videos. Exposicion interactiva
técnicos comercio internacional y acceso 1 9 i ) 1
al mercado. Actividad 12: Monitoreo Ill: Esquema de redaccion del informe final. Tutoria



http://www.wto.org/recursos/videos

UNIDAD 4

ESTRATEGIAS DE EVALUACION E IMPACTO DE LOS ACUERDOS COMERCIALES.

CAPACIDAD:

Evalua la implementacion de los Tratados de Libre Comercio (TLC), considerando los protocolos aplicados en las negociaciones internacionales.

HORAS | HORAS NO
SEMANA CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
HT | HP | HT | HP
e Administracién de  mecanismos de Analiza la importancia de las negociaciones y el rol de los Sesion en linea 13
consultas y solucién de controversias en la organismos multilaterales en las negociaciones internacionales. Exposicion interactiva
13 OMC.
e Modelos para cuantificar y evaluar el Actividad 13: Analiza el impacto de un acuerdo comercial en la Dinamica grupal 1 2 ’ ’ 1
impacto de los acuerdos comerciales economia de los paises Foro de discusion
. . o Evalla las actividades de los organismos internacionales - .
* Herramientas para el analisis de politicas pueden contribuir con el analisis de politicas comerciales Sespn”enllmea 14
14 comerciales: Organizacion Mundial de internacionales. Exposicion interactiva
Comercio (OMC), Centro de Comercio 1 2 - - 1
Internacional (CCI), COMTRADE, CEPAL. Actividad 14: Informe final de Investigacion Formativa. Realimentacion
Actividad 15: Realiza exposiciones interactivas sobre aspectos Sesién.en linea 15
1 oL o cognitivos, procedimentales y actitudinales manifestados en la Prgsentacppes efectivas
5 ¢ ﬁg;nsl;imgz\f:snen " el(;ioracié:)éiet:fncllans elaboracion de un plan para efectuar importaciones o Realimentacion del docente 1 ) ) ) 1
9 P exportaciones utilizando los Tratados de Libre Comercio (TLC) Presentaciones efectivas
o Acuerdos Comerciales Preferenciales (ACP). Realimentacion del docente
Sesidn en linea 16
16 o Examen final: Tiene caracter integrador, evalla la competencia de asignatura y las capacidades de las cuatro Evaluacion
unidades de aprendizaje 1 2 - - 1
Reporte
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ESTRATEGIAS DIDACTICAS

La actividad docente en las sesiones y experiencias independientes de aprendizaje se orienta al desarrollo de capacidades y logro de la competencia del perfil profesional de los
graduados, en correspondencia al modelo educativo y enfoque pedagégico asumido por la USMP. Ello supone que la adquisicion de conocimientos por el estudiante no es resultante
de la transmision de la informacién por el docente, sino que es una construccién individual del propio estudiante en un contexto social en el que se relacionan, de manera activa, las
estructuras cognitivas ya existentes con los nuevos contenidos por aprender; aplicables en distintos contextos de desempefio personal y social, por lo que el estudiante es
considerado el actor principal de su aprendizaje y el profesor un mediador, organizador y orientador de experiencias de aprendizaje que los estudiantes han de vivir, a lo largo de su
formacion.

Segun la naturaleza de la asignatura, el profesor podra utilizar las estrategias de aprendizaje y ensefianza basado en problemas, las técnicas de la problematizacion y la
contextualizacion de los contenidos educativos, el estudio de casos; la lectura comprensiva de textos impresos, visuales y audiovisuales (recension), sesiones en linea, diversos tipos
de foros; plataformas web para simulaciones y el anélisis de informacion, asi como diversas formas de comunicacién educativa sincrénica, entre otras. Especial mencién merece la
aplicacion del método investigativo orientado a la bisqueda creadora de informacion, que propicia en el estudiante un mayor nivel de independencia cognoscitiva y pensamiento
critico, acorde con las exigencias de la sociedad actual, caracterizada por el valor del conocimiento y su aplicacion practica en la solucién de problemas que nos plantea la realidad y
el desarrollo de la ciencia y la tecnologia.

RECURSOS DIDACTICOS

Libros electronicos, portafolios, sesiones en linea, foros, chats, correos, videos tutoriales, wikis, blogs, e-books, videos explicativos, presentaciones multimedia entre otros.

EVALUACION DEL APRENDIZAJE
El sistema de evaluacion del aprendizaje comprende:

El Promedio final (PF) resulta de la aplicacion de la siguiente formula:

FUENTES DE INFORMACION <

Evaluacion diagnéstica. Se realiza al inicio de la asignatura y de las sesiones de aprendizaje, para conocer los saberes que los estudiantes poseen al emprender el estudio de los
contenidos educativos programados y sirve al profesor para adoptar las decisiones académicas pertinentes. Su aplicacion es de responsabilidad profesional en su funcién docente.
Evaluacion de proceso (EP). Se realiza a través de la observacion progresiva del desempefio del estudiante en la realizacion de la exigencia académica de la asignatura y las
actividades de aprendizaje significativo previstas en el silabo. Evalua preferentemente el saber hacer y las actitudes de las capacidades demostradas por los estudiantes. Se
consolida y reporta mensualmente al Sistema de Ingreso de Notas de la Facultad, en las fechas programadas. Tiene un peso de 50% para la nota final y resulta del promedio
ponderado de las evaluaciones mensuales que corresponde al desempefio académico del estudiante: EP = (EP1 x 0.25) + (EP2 x 0.25) + (EP3 x 0.25) + (EP4 x 0.25).

Evaluacion de resultados (ER). Se realiza mediante la aplicacién de un examen parcial (Ep) y otro examen final (Ef), elaborados técnicamente por el profesor, considerando los
siguientes dominios de aprendizaje: a) conocimiento (manejo de informacién), b) comprension, c¢) aplicacion, d) anlisis, e) sintesis y f) evaluacion (juicio de valor), examindndose
preferentemente el saber conceptual y el saber hacer. Los resultados son reportados al Sistema de Ingreso de Notas de la Facultad, dos veces durante el semestre, en las fechas
establecidas. Tiene un peso de 50% para la nota final y resulta del promedio ponderado de las dos evaluaciones escritas programadas: ER = (Ep x 0.4) + (Ef x 0.6).

EP+ER

PF =

-
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