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SUMILLA

La asignatura pertenece al area curricular de estudios especializados, tiene como propdsito reconocer y comprender los acuerdos, tratados y convenios, firmados por el Peru
con otros paises y blogues econémicos, utilizados en las negociaciones internacionales de mercaderias y servicios.

Desarrolla las siguientes unidades de aprendizaje: 1. Etapas y procesos de integracion econémica. 2. Analisis y aplicacion de los principales procesos de integracidn en América.
3. Andlisis y aplicacion de los principales procesos de integracion en Europa. 4. Andlisis y aplicacion de los principales procesos de integracion en Asia, Africa y Oceania.

La asignatura exige del estudiante la elaboracion y presentacion de un informe referido a estrategias para aprovechar las oportunidades de negocio, utilizando un acuerdo
determinado.

COMPETENCIA Y SUS COMPONENTES COMPRENDIDOS EN LA ASIGNATURA
3.1 Competencia

Negociacion internacional
Crea un ambiente propicio para la colaboracion y logro de compromisos comerciales, econémicos y juridicos, que fortalecen las relaciones duraderas de las empresas
privadas y estados a nivel internacional.

3.2Componentes

Capacidades

Examina los principales procesos de integracion econémica y comercial en el mundo, considerando las relaciones internacionales del Pert con el resto del mundo.
Comprende las etapas de los principales acuerdos comerciales internacionales suscritos por el Estado peruano, considerando las negociaciones internacionales.
Evalda la aplicacién de los acuerdos comerciales internacionales, considerando el impacto en la sociedad peruana en conjunto.

Evalda la implementacion de los Tratados de Libre Comercio (TLC), considerando los protocolos aplicados en las negociaciones internacionales.

Actitudes y valores

e Comunicacion efectiva.

e Trabajo en equipo.

o Integridad (honestidad, equidad, justicia, solidaridad y vocacion de servicio).
e Compromiso con el desarrollo del pals.



IV. PROGRAMACION DE CONTENIDOS

UNIDAD 1 ) )
ETAPAS Y PROCESOS DE INTEGRACION ECONOMICA
CAPACIDAD:
Examina los principales procesos de integracién econdmica y comercial en el mundo, considerando las relaciones internacionales del Per( con el resto del mundo.
HORAS | HORAS NO
SEMANA | CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
APRENDIZAJE HT | HP | HT | HP
Comprende los alcances del silabo: Competencia, capacidades y contenidos, asi
como las normas de comportamiento y evaluacion de los aprendizajes. iy
) X . . o L . Sesion No. 1
e Derecho Internacional de los Comprende la importancia de la asignatura Integracion Econdémica Comercial para el Evaluacion diaanéstica
Tratados: Convenciones de Viena logro de la competencia negociacion internacional. . . gnosi
AR . L . Orientaciones académicas
1969y 1978. Visualiza video sobre “Convencion de Viena sobre el Derecho de los tratados Exposicion dialogada
1 https://www.youtube.com/watch?v=YKjhM1LDPdc (duracién 9m.37s) 2 2 15
e Las funciones de la Organizacion Dialoga sobre aspectos fundamentales del tema tratado.
Mundial del Comercio (OMC) en Explora el portal de los tratados y acuerdos internacionales, www.wto.org Sesién No. 2
materia de integracion Actividad 1: Elabora una recensién del video ‘Del GATT ala OMC” y elabora un | o= o prégunta
resumen de las funciones de la OMC y su vinculo con los procesos de integracion. sobre el video de la OMC
https://www.youtube.com/watch?v=v0fXff8jKa0 (duracién 17m.29s)
Elabora cuadro sindptico de las etapas de los procesos de integracion, indicando o
o . . Sesion No. 3
caracteristicas y diferencias. Exnosicion dialogada
i .Formas.,, etapas y procesos .de Organiza el trabajo de Investigacion formativa (TIF): Informe académico referido Orierr)naciones sogbre ol
integracion: Acuerdo Preferencial, a estrategias para aprovechar las oportunidades de negocio TIE
2 Zona de Libre Comercio, Mercado Presenta la Guia de Investigacion Formativa 2 2 15
Comdn, Unién Aduanera, Unién — . . ., : .
Econdmica Actividad 2: Investiga sobre los procesos de integracion comercial presentados en la Sesion No. 4
' sesion en linea. Exposicion dialogada
Lectura: “Introduccién a la Integracién Econdmica”, pags. 15-21. Din&mica y trabajo grupal
Explora plataforma de los Acuerdos Comerciales, multilaterales, bilaterales, Ex cfs?c?ilc'?: (’j\:gios ada
regionales, vigentes, por entrar en vigencia y en negociacion segun indicadores XP g
» s . . Utiliza plataforma web
3 . Efectos gstatlcos y dinamicos de la http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/. Trabajo en grupos
m;?g?%?g )r/ars]tlssefectos en los Investiga sobre los acuerdos comerciales suscritos entre el Per( y resto de paises. 2 2 L5
P g ' Actividad 3: Estudia un acuerdo comercial vigente, textos del acuerdo, notas Sesion No.6
explicativas, aranceles, canastas de desgravacion arancelaria y cronograma de Dindmica grupal
desgravacion arancelaria.
) ) . . . . . Sesion No. 7
e Analiza los acuerdos: Alianza del Investiga, analiza y elabora un cuadro comparativo de las ventajas y desventajas de Exposicion dialogada
. Saciﬁcé) (AP); A(':Ejerdopijonvemo los acuerdos internacionales. Cuadro comparativo
N ooperacion uanera Actividad 4: Monitoreo I: Plan de investigacion formativa del informe o 2 2 15
Peruano Colombiano (PECO), Py o . . . Sesion No. 8
- Evaluacion sobre Procesos de Integracion Comercial y Tratados de Libre Comercio. g L
Acuerdo  Transpacifico de o . . . S Actividad aplicativa
iy J Tutoria: Absuelve consultas, orienta y revisa avances del plan de investigacion a .
Cooperacion Econdmica (TPP) . Tutoria
grupos asignados.



https://www.youtube.com/watch?v=YKjhM1LDPdc
http://www.wto.org/
https://www.youtube.com/watch?v=v0fXff8jKa0
https://www.youtube.com/watch?v=v0fXff8jKa0
https://www.youtube.com/watch?v=v0fXff8jKa0
http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

UNIDAD 2

ANALISIS DE LOS PRINCIPALES PROCESOS DE INTEGRACION EN AMERICA

CAPACIDAD:
Comprende las etapas de los principales acuerdos comerciales internacionales suscritos por el Estado peruano, considerando las negociaciones internacionales.
HORAS | HORAS NO
SEMANA CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
APRENDIZAJE HT | HP | HT | HP
Elabora informe de las ventajas y oportunidades de TLC con EEUU para Sesion No. 9
las empresas. Exposicion dialogada
Acuerdo de Promocién Comercial ACtvi - - — — — -
) ) ctividad 5: Realiza un analisis cuantitativo del comercio internacional
5 (APC) o Tratado de Libre Comercio entre Per(i y Estados Unidos mediante el uso de la plataforma Sesién No.10 2 | 2 15
(TLC) Pert — EEUU. TRADEMAP: www.trademap.org. Simulaciones en portal web
Tutoria: Absuelve consultas, orienta y revisa avances a grupos Reporte de simulacion
asignados
Elabora restimenes de caracteristicas y beneficios de ALADI.
Elabora un cuadro comparativo de los acuerdos bilaterales suscritos en Sesion No.11
o _ . el marco del ALADI. Exposicion dialogada
A500|ac.|on Latinoameérica  de Analiza la politica arancelaria a través del portal web de ALADI | Explora plataforma web
6 Integracion — ALADI www.aladi.org, modulos sobre ALADI, Acuerdos y Comercio Exterior 5 5 15
Tratado Integral y Progresista de Perspectivas del CPTPP. '
Asociacion Transpacifico (CPTPP). Actividad 6: Dilema ético: Précticas desleales (triangulacion, cambios Sesion No. 12
de origen, re etiquetado) para recibir beneficios indebidos en el Discusion de dilema
comercio de bienes. o Reporte
Reflexiona los valores de la cultura institucional de la USMP.
: - : Elabora informe de oportunidades de negocios en el marco del CAN. Se_spn N(.)‘ 13
7 Comunidad Andina de Naciones (CAN) Exposicion dialogada 5 ) L5
y Alianza del Pacifico (AP) Actividad 7: Monitoreo II: Recopilacion y anélisis de la informacién Sesion No. 14 '
del informe. Tutoria
Perspectiva del: MERCOSUR, ALCA, Actividad 8: Elabora resumen de las ventajas y oportunidades de la Sesion No. 15
MCCA, CARICOM CAN para Iés empresas EXpOSIC-I,é n dialogada
8 ‘ ' ' Elaboracion de resumen
2 2 15
Examen parcial: Evalla las unidades primera y segunda unidad de aprendizaje. Sesion NO'. ,16
Evaluacion



http://www.trademap.org/
http://www.aladi.org/
http://es.wikipedia.org/wiki/Alianza_del_Pac%C3%ADfico

UNIDAD 3

ANALISIS DE LOS PRINCIPALES PROCESOS DE INTEGRACION EN EUROPA - ASIA

CAPACIDAD:
Evalla la aplicacion de los acuerdos comerciales internacionales, considerando el impacto en la sociedad peruana en conjunto.
HORAS | HORAS NO
SEMANA CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
APRENDIZAJE HT | HP | HT | HP
o Elabora resumen de los beneficios obtenidos en el marco del Sistema Sesion No. 17
_ _ General de Preferencias. Exposicion dialogada
e Sistema General de Preferencias SGP
9 PlUS 2 2 1.5
e Actividad 9: Evaluacion sobre los Acuerdos Comerciales suscritos por el i
, . : : Sesion No. 18
Per( Tutoria: Absuelve consultas, orienta y revisa avances a grupos Tutoria
asignados
: : o Elabora resumen de beneficios econdmicos y requisitos aplicables en la Se§ i.c'gn No. 19
e Tratado de libre comercio (TLC) con UE Exposicién dialogada
Union Europea (UE), Japén y China ' Elaboracion de resumen
10 e Sistema Global de Preferencias Sesion No. 20 2 2 13
Comerciales (SGPC) o Actividad 10: Presenta Imforme de anql|5|s e impacto en las empresas Simulaciones en portal web
de los Acuerdos Comerciales Preferenciales (ACP). Reporte
Sesion N° 21
. Seminarios de discusion
11 « XV Jorn?‘da de Interc_amblo de ), Actividad 11; Participacion en la Jornada de Intercambio de Experiencias Reporte
Experiencias Empresariales, de . L . NN 2 2 15
. . Empresariales y seminario de las escuelas profesionales Sesion N° 22
Negocios y seminario de las escuelas. I o
Seminarios de discusién
Reportes
L . o Elabora cuadro comparativo ventajas y desventajas de negocios en Se_s i_Qn N(.)' 23
e Asociacion Europea de Libre EETA Exposicion d|alog§da
12 Comercio (EFTA) ' Cuadro comparativo 5 5 L5
e Comunidad Econémica | e Actividad 12: Monitoreo Ill: Redaccion del informe final Sesién No. 24 '
Eurasiatica (CEEA o EurAsEc) o Elabora cuadro comparativo de los acuerdos europeos Trabajo grupal
o Tutoria: Absuelve consultas, orienta y revisa avances a grupos asignados Tutoria



http://es.wikipedia.org/wiki/Uni%C3%B3n_Europea
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_Europea_de_Libre_Comercio
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_Europea_de_Libre_Comercio
http://es.wikipedia.org/wiki/Comunidad_Econ%C3%B3mica_Eurasi%C3%A1tica
http://es.wikipedia.org/wiki/Comunidad_Econ%C3%B3mica_Eurasi%C3%A1tica

UNIDAD 4

ANALISIS DE LOS PRINCIPALES PROCESOS DE INTEGRACION EN ASIA, AFRICA, OCEANIA

CAPACIDAD:
Evalda la implementacion de los Tratados de Libre Comercio (TLC), considerando los protocolos aplicados en las negociaciones internacionales.
HORAS | HORAS NO
SEMANA CONTENIDOS CONCEPTUALES CONTENIDOS PROCEDIMENTALES ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE | LECTIVAS | LECTIVAS | HTI
HT | HP | HT | HP
Elabora un cuadro comparativo de ventajas y desventajas de los
o Africa: Acuerdo de Agadir, Comunidad acuerdos con paises africanos. Sesion No. 25
13 Africana  Oriental (CAO o CAE), Union Analiza las ventajas y oportunidades de negocios en algunos Exposicion dialogada ) ) 15
Aduanera de Africa Austral (SACU), TLC Perd paises africanos. '
- Australia. Actividad 13: Investiga y realiza un andlisis del alcance de los Sesion No. 26
acuerdos comerciales suscritos por los paises afficanos. Dinamica grupal
e ASIA: Consejo de Cooperacién para los|e Identifica oportunidades comerciales para el Perd. Sesion No. 27
Estados Arabes del Golfo, Pérsico (CCEAG) | e  Elabora cuadro comparativo con informacion estadistica de los EXDOSICiON diélo ada
0 Consejo de Cooperacién del Golfo (CCG o beneficios y desventajas de los acuerdos asiaticos. P g
14 GCC)' ., . 2 2 1.5
e Asociacion de Naciones del Sureste - ] ' L . i
o . Actividad 14: Informe Final de Investigacion Formativa sobre Sesion No. 28
Asiatico (ANSA o ASEAN), Asociacion Sud- estrategias para aprovechar oportunidades de negocio Realimentacion
asiatica para la Cooperacion gias p p p gocio.
Regional (ASACR o0 SAARC)
Actividad 15: Realiza exposiciones interactivas sobre aspectos Sespn No. 29 .
cognitivos, procedimentales y actitudinales manifestados en la Presentaciones efectivas
15 o Comunicacion de experiencias investigativas Ig 1vos, p ! ; y-actiud feri ! . Realimentacion del docente 5 5 15
en la elaboracion de un informe académico elaboracion de un in orme academico re erldc.).a estrategias para Sesion No.30 :
' aprovechar las oportunidades de negocio, utilizando un acuerdo Presentaciones efectivas
determinado. Realimentacion del docente
Sesion No. 31
16 e Examen final: Tiene carécter integrador y evalla las competencias y las capacidades de las cuatro unidades de Evaluacion final 9 9 15
aprendizaje. Sesion No. 32
Reporte



http://es.wikipedia.org/wiki/Acuerdo_de_Agadir
http://es.wikipedia.org/wiki/Comunidad_Africana_Oriental
http://es.wikipedia.org/wiki/Comunidad_Africana_Oriental
http://es.wikipedia.org/wiki/Uni%C3%B3n_Aduanera_de_%C3%81frica_Austral
http://es.wikipedia.org/wiki/Uni%C3%B3n_Aduanera_de_%C3%81frica_Austral
http://es.wikipedia.org/wiki/Consejo_de_Cooperaci%C3%B3n_para_los_Estados_%C3%81rabes_del_Golfo_P%C3%A9rsico
http://es.wikipedia.org/wiki/Consejo_de_Cooperaci%C3%B3n_para_los_Estados_%C3%81rabes_del_Golfo_P%C3%A9rsico
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_de_Naciones_del_Sureste_Asi%C3%A1tico
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_de_Naciones_del_Sureste_Asi%C3%A1tico
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_Sudasi%C3%A1tica_para_la_Cooperaci%C3%B3n_Regional
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_Sudasi%C3%A1tica_para_la_Cooperaci%C3%B3n_Regional
http://es.wikipedia.org/wiki/Asociaci%C3%B3n_Sudasi%C3%A1tica_para_la_Cooperaci%C3%B3n_Regional

V. ESTRATEGIAS METODOLOGICAS
e laactividad docente en las sesiones y experiencias independientes de aprendizaje se orienta al desarrollo de capacidades y logro de la competencia del perfil profesional de los graduados,

VI.

VII.

VI

en correspondencia al modelo educativo y enfoque pedagdgico asumido por la USMP. Ello supone que la adquisicion de conocimientos por el estudiante no es resultante de la transmision
de la informacion por el docente, sino que es una construccion individual del propio estudiante en un contexto social en el que se relacionan, de manera activa, las estructuras cognitivas
ya existentes con los nuevos contenidos por aprender; aplicables en distintos contextos de desempefio personal y social, por lo que el estudiante es considerado el actor principal de su
aprendizaje y el profesor un mediador, organizador y orientador de experiencias de aprendizaje que los estudiantes han de vivir, a lo largo de su formacion.

e SegUn la naturaleza de la asignatura, el profesor podra utilizar las estrategias de aprendizaje y ensefianza basado en problem as, las técnicas de la problematizacion y la

contextualizacion de los contenidos educativos, el estudio de casos; la lectura comprensiva de textos impresos, visuales y audiovisuales (recension), sesiones en linea, diversos tipos
de foros; plataformas web para simulaciones y el analisis de informacién, asi como diversas formas de comunicacion educativa sincrénica, entre otras. Especial mencién merece la aplicacion
del método investigativo orientado a la busqueda creadora de informacién, que propicia en el estudiante un mayor nivel de independencia cognoscitiva y pensamiento critico, acorde con
las exigencias de la sociedad actual, caracterizada por el valor del conocimiento y su aplicacion practica en la solucién de problemas que nos plantea la realidad y eldesarrollo
de la ciencia y la tecnologia.

RECURSOS DIDACTICOS

Libros digitales, portafolio, sesiones en linea, foros, chats, correo, videos tutoriales, wikis, Blog, E-books, videos explicativos, organizadores virtuales, presentaciones multimedia entre
otros.

EVALUACION DEL APRENDIZAJE

El sistema de evaluacion del aprendizaje comprende:

o Evaluacion diagnostica. Se realiza al inicio de la asignatura y de las sesiones de aprendizaje, para conocer los saberes que los estudiantes poseen a | emprender el estudio de los contenidos
educativos programados  sirve al profesor para adoptar las decisiones académicas pertinentes. Su aplicacion es de responsabilidad profesional en su funcién docente.

o Evaluacion de proceso (EP). Se realiza a través de la observacion progresiva del desempefio del estudiante en la realizacion de la exigencia académica de la asignatura y las actividades de
aprendizaje significativo previstas en el silabo. Evalla preferentemente el saber hacer y las actitudes de las capacidades demostradas por los estudiantes. Se consolida y reporta
mensualmente al Sistema de Ingreso de Notas de la Facultad, en las fechas programadas. Tiene un peso de 50% para la nota final y resulta del promedio ponderado de las evaluaciones
mensuales que corresponde al desempefio académico del estudiante: EP = (EP1 x 0.25) + (EP2 x 0.25) + (EP3 x 0.25) + (EP4 x 0.25).

o Evaluacién de resultados (ER). Se realiza mediante la aplicacion de un examen parcial (Ep) y otro examen final (Ef), elaborados técnicamente por el profesor, considerando los siguientes
dominios de aprendizaje: a) conocimiento (manejo de informacion), b) comprension, ¢) aplicacion, d) analisis, €) sintesis y f) evaluacién (juicio de valor), examinandose preferentemente el
saber conceptual y el saber hacer. Los resultados son reportados al Sistema de Ingreso de Notas de la Facultad, dos veces durante el semestre, en las fechas establecidas. Tiene un
peso de 50% para la nota final y resulta del promedio ponderado de las dos evaluaciones escri§a§ p_rq_gramadas: ER=(Epx0.4) + (Efx 0.6)

PF = SF==R
El Promedio Final (PF) resulta de la aplicacion de la siguiente formula de calificacion: :
FUENTES DE INFORMACION
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